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L' AZIENDA

Predict commercializza sistemi ecografici
e radiologici di imaging diagnostico e
sviluppa tecnologie innovative nel
settore dell’healthcare.

Lo scenario iniziale

Lintero processo di vendita che partiva dall’'ordine del fornitore
fino all'erogazione della fattura era gestito mediante I'utilizzo di
comuni software, i dati venivano archiviati sui singoli pc e lo
stato delle attivita era affidato alla memoria dei dipendenti.

Con la crescita degli ordini le criticita erano:
*Alto rischio di perdere dati e informazioni
v’ Mancanza di tracciamento delle attivita svolte
» Passaggi autorizzativi incompleti o mancanti
« Costi di stampa e impatto ambientale
Mancanza di Touch-Point con i clienti
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Mistral I\ APHEL
Il sistema di La diagnosi Il robot umanoide

comunicazione di in un respiro che assiste pazienti e
Holopresenza La salute in un soffio personale sanitario







